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EL MERCADO DEL EQUIPAMIENTO AGRICOLA EN MARRUECOS

El sector de la agricultura y de la ganaderia es uno de los principales sectores de la economia de
Marruecos y motor principal de la misma, ya que, en la actualidad, representa junto al sector
agroindustrial un 19% del PIB del pais y emplea a casi la mitad de la poblacién activa, sobre todo
en el medio rural, donde mas del 75% de la poblacién tiene un trabajo relacionado con la agricul-
tura, la pesca o el ecosistema forestal. La superficie agricola supone ya un 13% de la extension
total del reino y el cultivo mas importante son los cereales (sobre todo el trigo).

A pesar de ello, el sector no esta modernizado y todavia depende de las condiciones climaticas y
de la falta de maquinaria, por lo que la explotacién de los recursos es escasa. Se ve, pues, la ne-
cesidad de mejorar la calidad del equipamiento agricola que optimice tanto al sector primario co-
mo al agroindustrial.

Ademas, Marruecos no cuenta todavia con suficiente produccion local para cubrir las demandas
de equipamiento del mismo y tiene la necesidad de importar una parte importante del equipa-
miento agricola que precisa.

La oferta de este material en el pais, por tanto, se conforma casi exclusivamente de equipamiento
procedente del extranjero, sobre todo de la UE (por su cercania geografica y por la existencia de
Acuerdos de Comercio entre Marruecos y la misma) y, a pesar de la heterogeneidad de proveedo-
res, Espafia es un socio comercial consolidado que se situa entre los 5 primeros proveedores de
Marruecos en varias de las categorias (y esta presente en todas, si bien no se ve reflejado en el
grafico).

De hecho, es actualmente el primer socio comercial en la importacion de maquinas, aparatos y ar-
tefactos agricolas, horticolas o silvicolas para la preparacion o el trabajo del suelo, o para el culti-
vo (TARIC 8432); de cosechadoras, trilladoras... (TARIC 8433) y remolques y semirremolques
(TARIC 871620). En lo relativo a la subpartida mas importante, los tractores, Espafa se queda fue-
ra del ranking, al no existir en el pais una marca fuerte de tractores.

Dada la importancia del sector agricola para el desarrollo econdmico y social de Marruecos, se
han puesto iniciativas en marcha desde el Gobierno, como el Plan Maroc Vert (2008-2020) que
trata de mejorar la productividad del sector, modernizandolo y optimizandolo. En 2008, coinci-
diendo con su lanzamiento, las politicas de adquisicion de material nuevo marcaron un punto
algido para las empresas de equipamiento agricola que quieren introducirse en el pais, ya que es-
te plan contribuy6 a transformar un mercado muy centrado en la compra de material de segunda
mano procedente de Europa.

Este plan intenta reconvertir el tejido agricola marroqui, beneficiando aquellos cultivos de mayor
valor anadido, si bien en la actualidad el cultivo de cereales ocupa la mayoria de la superficie cul-
tivable del pais, a pesar de que se intenta fomentar el cultivo de otras variedades de mayor afadi-
do, como los arboles frutales. También se pretende orientar a la ganaderia, donde el ganado ovino
es predominante, hacia un aumento en la campana bovina.

Ademas, también se intenta modernizar el tejido industrial secundario del pais, del que el sector
agroindustrial es parte importante, intentando financiar a las empresas para que compren maqui-
naria, apoyando a las PYMES y construyendo polos de actividad industrial.

En lo relativo a los precios, el consumidor marroqui es muy sensible al mismo y a sus variaciones.
El Acuerdo de Librecambio con la UE, que ha supuesto la eliminacién de aranceles para la maqui-
naria agroindustrial, asi como la cercania geografica con Espana, que minimiza los costes logisti-
cos, permiten reforzar la competitividad precio de los productos espanoles.
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Esto, junto a las similitudes del terreno y de la climatologia que comparten Espafa (sobre todo el
sur) y Marruecos, hace que los agricultores marroquies tengan la seguridad de que los equipos
que en Espanfa funcionan bien en Marruecos también lo haran, mejorando la percepcién del equi-
pamiento agricola espanol en este mercado.

Generalmente, la entrada al pais se efectuara por medio de un importador/distribuidor, ya que el
grueso de consumidores de equipamiento agricola se trata de PYMES que no cuentan con me-
dios suficientes para importar el producto directamente.

Por otra parte, a la hora de introducir este tipo de maquinaria desde Espanfa, las barreras arance-
larias son casi inexistentes, al existir un derecho de importacién desde la UE del 0% vy existir di-
versas franquicias en el IVA y la tasa parafiscal de importacién, aunque deben consultarse para
cada producto en la web del ADIL.

Es preciso mencionar que no esta permitida la importacién de material rodante de mas de 5 anos
y que el material de segunda mano si cuenta con derechos de importacién (17,5%).

En lo relativo a las perspectivas que se esperan, el Gobierno de Marruecos pretende alcanzar la
autosuficiencia en productos agricolas, lo que requiere grandes inversiones en la mejora y moder-
nizacion de las explotaciones... asi como incentivar el sector agroalimentario, puesto que en la
actualidad la mayoria de los productos agricolas se exportan sin transformar.

Finalmente, existen numerosas oportunidades para el empresario extranjero motivadas por la falta
de empresas locales que fabriquen la maquinaria, la dificultad para la obtencion de recambios y
piezas de repuesto para la maquinaria ya adquirida, la escasez de técnicos cualificados y la exis-
tencia de aranceles de importacién nulos por los acuerdos de Asociacion entre la UE y Marruecos
que el reino potencié para poder modernizar efectivamente el sector.
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